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El mercado inmobiliario ha cambiado considerablemente a lo largo de los últimos años, tanto en lo
que respecta a los procesos comerciales como en lo relativo al valor de las propiedades. Por eso,
cuando se piensa en contratar los servicios de una agencia especializada es importante acudir a
aquellas que se han sabido adaptar con diligencia a los tiempos que corren. Este es el caso de las
conocidas como inmobiliarias en exclusiva, quienes ponen en el centro de la ecuación a sus
clientes para optimizar al máximo su experiencia de compra, de venta o de alquiler. Unas
compañías capaces de acelerar en gran medida los procesos, permaneciendo siempre junto a los
clientes que llaman a sus puertas.

 Qué caracteriza a una agencia inmobiliaria en exclusiva

Para entender por qué acudir a una inmobiliaria en Andorra, o en cualquier otro lugar del mundo,
que trabaje en exclusiva es la mejor opción hoy en día, conviene poner en valor las principales
diferencias de estas compañías con respecto a aquellas que operan bajo un modelo tradicional. Una
serie de ventajas que, con independencia del tipo de cliente que seas (comprador, vendedor,
arrendador o inquilino, entre otros), harán que tu experiencia sea lo más satisfactoria posible en
todos los casos. Te las mostramos en detalle:

	El foco en las personas. A diferencia de los modelos convencionales, las agencias en exclusiva se
centran en escuchar a las personas. Quieren entender sus necesidades para poder satisfacerlas de
forma integral durante todo el procedimiento comercial.
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	Innovación. La innovación tecnológica ha llegado al mercado de la vivienda y es importante que
la agencia que contrates siga las últimas tendencias digitales para acelerar al máximo los procesos
de venta o de alquiler. Esto va desde el marketing digital hasta las herramientas de análisis de
datos.

	Negociaciones fructíferas. El equipo de las agencias en exclusiva son auténticos negociadores que
defienden de principio a fin los intereses de sus clientes. Algo esencial tanto en los acuerdos de
venta como en la firma de hipotecas con buenas condiciones.

	Transparencia. La confianza que forjan las inmobiliarias en exclusiva con quienes llegan a sus
puertas es incontestable. Una transparencia basada en la profesionalidad que garantiza que los
clientes estén siempre bien informados.

Así pues, si te quieres adentrar en el mercado inmobiliario es fundamental que lo hagas rodeado de
las agencias en exclusiva más destacadas del momento. A su lado, alcanzarás los resultados
óptimos en cada operación que vayas a realizar, evitando cualquier riesgo o contratiempo en el
proceso.

Servicios clave de las inmobiliarias en exclusiva

Como bien venimos comentando, una buena inmobiliaria en exclusiva sabe dirigirse por igual a
todo tipo de clientes. En este sentido, quienes disponen de una propiedad que desean reciben un
trato especial por parte de estas compañías. Gracias a ellas el inmueble se revaloriza en gran
medida, puesto que los servicios de home staging y de negociación experta sirven para aumentar
su precio de mercado. Esto, sumado a las acciones de marketing, harán que la casa se venda con
rapidez y con los máximos rendimientos económicos posibles.

De igual modo, las personas que están buscando una casa también lo tienen muy fácil cuando
contratan los servicios de una agencia en exclusiva. En lugar de perder tiempo valorando una
infinidad de posibilidades, la empresa les muestra únicamente las propiedades que encajan con sus
expectativas y presupuesto. Una vez se encuentra la opción perfecta, la compañía asume los
trámites legales y comerciales para que nada suponga un quebradero de cabeza.

Asimismo, las agencias en exclusiva también intervienen con absoluta eficiencia en los contratos
de alquiler. Es irrelevante si eres propietario o si eres el inquilino: en ambos casos recibirás un
trato personalizado para que todo se resuelva sin inconvenientes. Sus herramientas de análisis de
mercado, la gestión de los servicios de limpieza o la puesta a punto de los contratos son algunos de
los recursos que estas nuevas inmobiliarias ponen a la entera disposición de sus clientes.
¡Aprovecha sus servicios y haz del mercado de la vivienda un entorno más amigable! 

Autor: Redacción

Pag 2


