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Cataluña se ha caracterizado por ser una región de gran atractivo para turistas, pero también es
cuna de importantes proyectos empresariales. La diversificación de sus sectores económicos
permite que represente un 20 % del PIB español, así que incursionar como emprendedor en
Barcelona es una apuesta a ganar. ¿Cómo aprovechar esta región para emprender un negocio?

¿Por qué Barcelona es un lugar ideal para el emprendimiento?

No hay dudas que el éxito comercial de Barcelona no es cosa de la actualidad, pues ya en el siglo
XIX se había posicionado como uno de los territorios más comerciales del país. Por supuesto, con
el auge tecnológico y las nuevas maneras de hacer negocios, el historial comercial de esta región
es cada vez más reconocido en Europa. 

Uno de los factores que favorece este escenario en Cataluña es el talento de sus ciudadanos. Desde
siempre, los catalanes han cultivado un interés por el comercio y, junto a su perseverancia, ha
conseguido que las empresas de Barcelona surjan incluso en períodos difíciles de la economía en
España. 

Ahora bien, ¿qué oportunidades de negocio serían una opción para quienes deciden emprender en
esta región española? En adelante se mencionarán algunos de los modelos de emprendimiento que
han tenido éxito en Cataluña y qué factores favorecen a ese éxito. 

Sectores de negocio en Cataluña que pueden ser exitosos

Para lograr verdadero éxito al incursionar en un negocio es necesario que aporte algo de valor, en
comparación con la competencia actual. Por tanto, para conseguir superar este factor es necesario
conocer cuáles son los negocios que pudieran ser más rentables en determinadas regiones. Estos
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son algunos de los modelos de negocio que llaman la atención en una zona como Cataluña. 

Centros de salud estética

Los procedimientos y tratamientos estéticos en España han tenido un crecimiento único en estos
tiempos. Si a esto se suma que el centro estético ofrezca servicios diversificados e incluyentes, le
suma popularidad y mayor posibilidad de éxito. 

Por ejemplo, el negocio de depilacion masculina barcelona es un servicio con gran demanda en la
actualidad, pues la industria de la belleza y la moda está dando cada vez más opciones a los
hombres. Se estima que, de cada diez hombres, ocho optan por la depilación en algún momento de
su vida, así que es un nicho rentable para quienes tienen experiencia en el ámbito. 

Otros procedimientos estéticos también han tomado mayor fuerza hoy, por ejemplo, los
tratamientos para la alopecia. La calvicie es un problema que afecta a casi la mitad de los hombres
en España, por eso hay más interés en el implante capilar barcelona, un procedimiento de mínima
invasión que puede cambiar la vida y apariencia de quienes padecen este problema. Entonces,
iniciar un emprendimiento de este estilo es garantía de popularidad y éxito. 

Algunos centros de salud y estética incluyen servicios adicionales que favorecen el éxito y
rentabilidad de su propuesta comercial. Por ejemplo, existe una gran aceptación por parte del
público catalán, a los negocios que brindan atención incluyente. Así que adicionar un centro
masaje gay barcelona en una estética puede aportar valor y diferenciar el negocio de la
competencia, lo que aumentaría las ganancias. 

Constructoras y negocios afines

En Barcelona se calcula que el sector de construcción aporta más de 400 mil plazas de trabajo y
supone uno de los rubros que aporta mayor actividad comercial. La posición de este sector en la
economía permite que pequeños empresarios se beneficien a través de la creación de modelos de
negocio afines a la construcción. 

Muchos catalanes ganan al incursionar en este sector, pues hay quien puede vivir tranquilo con una
buena constructora en barcelona y otros se benefician al dotar de lo necesario a las constructoras.
Por otro lado, con el auge tecnológico, algunas startups de construcción han contribuido de manera
positiva al crecimiento de este sector. 

Las grandes empresas requieren de contratistas de menor escala para completar sus proyectos. En
estos espacios donde aprovechan para emerger negocios como tiendas de suministros, empresas de
envíos de materiales, de sistemas de seguridad, negocios para la dotación de mano de obra humana
privada, servicios de instalación de equipamientos y negocios de proyectos de construcción
sostenibles. 

Por supuesto, para lograr éxito en cualquiera de estos negocios se requiere una importante
inversión en materiales y servicios de calidad, para lograr una marcada diferencia en un sector que
ha sido tan explorado en Cataluña. 
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