Vende Mas se alia con Hotjar para saber qué demanda
el usuario en cadaweb
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Vende mas

Vende Mas, agencia especiadizada en marketing digital que se dedica a ayudar a las empresas a
aumentar sus ventas 'y mejorar la satisfaccion del cliente, ha anunciado hoy su alianza con Hotjar,
una plataforma de andlisis de comportamiento del usuario utilizada por casi un millén de sitios
web en todo el mundo.

De esta forma, a partir de enero de 2024, la agencia permitira a sus clientes utilizar una
herramienta lider en la industria que servira para fortalecer los equipos de ventas y marketing de
las empresas.

Cinco mil millones de usuariosy 55 segundos de margen

Actuamente hay més de cinco mil millones de usuarios de Internet en todo e mundo que se
conectan aalguno de los 127 millones de sitios web que existen.

Seguin un estudio realizado por Contentsquare, empresa matriz de Hotjar, |os usuarios pasan unos
55 segundos en una pagina web de media. Esto significa que las marcas tienen poco tiempo para
causar unaimpresion positivay ayudar a sus clientes a encontrar 1o que buscan.

Con Hotjar, los clientes de Vende Mas podran visualizar el comportamiento de sus clientes en sus
sitios web, 1o que les permitira priorizar sus intereses y necesidades y realizar cambios

Pag 1



significativos para responder a esa demanda de una manera més répida y proactiva, basandose en
informacion precisay de verdaderarelevancia.

Esta alianza busca potenciar el papel de los profesionales del marketing digital en la optimizacién
y crecimiento exponencia de sus sitios web, brindandoles informacion sobre la experiencia de sus
clientes a visitar su sitio web, y ofreciendo informacién tan relevante como conocer en qué
momento abandonan las consultas, donde se ralentiza la sesion y cuéles son los caminos que méas
problemas ofrecen parallegar alainformacion requerida, entre otros.

"Nuestra asociacion con Hotjar nos permite aportar valor a nuestros clientes, proporcionando una
vision profunda del comportamiento de sus clientes y usuarios, |0 que les permite tomar decisiones
informadas sobre cdmo mejorar su sitio web, sus camparias de marketing y sus procesos de ventas
en linea" explican los responsables de Vende Més.

Acercade Vende Mas

Vende Mas esta comprometido con el éxito de sus clientes y trabgjan arduamente para ofrecer
soluciones innovadoras de marketing y ventas que les permitan acanzar sus objetivos de
crecimiento. Trabajan sobre diferentes tecnologias lideres en la industria, principalmente sobre la
plataforma HubSpot desde el 2014 y se apoyan en sus mas de 10 afios de experiencia como
consultores de negocio y tecnologia para implementar estrategias de optimizacion y
automatizacion de procesos en sus clientes, atravesando |as areas de marketing, ventas y atencion
al cliente, para ayudarlos a alcanzar sus objetivos de negocio.

Acercade Hotjar

Hotjar permite alos equipos de marketing, ventas y producto, empatizar con sus usuarios finales y
ofrecer una mejor experiencia de usuario implementando mejoras de producto rapidamente. Su
software Product Experience Insights se utiliza en mas de 1.200.000 sitios web de todo € mundo y
su combinacién Unica de datos cuantitativos y cualitativos ha influenciado decisiones de producto
en més de 180 paises. Hotjar se fund6 en 2014 y desde sus inicios ha sido una empresa global con
enfoque remoto. En la actualidad, Hotjar cuenta con més de 310 miembros en 46 paises de Europa,
Américay Africa.
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