Zone2boost alcanza un compromiso de inversion de 1,5
millones de euros en 16 ?start-ups? en sus dos primer os
anos de actividad
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La iniciativa internacional de innovacion Zone2boost ha finalizado su segundo afio de actividad
con ocho nuevas start-ups incorporadas a su programa de aceleracion. De las elegidas, cinco son
empresas creadas por emprendedores espaioles (cuatro de Catalufia y una de Madrid), mientras
gue las otras tres corresponden a proyectos internacionales (dos de Reino Unido y una de Irlanda).

De esta forma, € programa impulsado por CaixaBank, Visa, Global Payments y Worldline para
impulsar la innovacién en los servicios a comercios alcanza una cartera de inversion de 1,55
millones para un total de 16 empresas. Las ocho incorporadas en 2021 suponen un compromiso de
nuevainversion de 750.000 euros.

L as empresas seleccionadas este afio han sido:

Optimus Price (Barcelona): plataforma basada en inteligencia artificial para la optimizacion de los
precios y la gestion del La empresa esta fundada por cientificos del Barcelona Supercomputing
Center y expertos en retail.

StockAgile (Barcelona): programa de gestion de ventas y existencias en la nube, dirigido a
comercios, distribuidores, tiendas online y marcas. Stockagile permite optimizar los recursos y
procesos, controlar las existencias, digitalizar el negocio y, sobretodo, potenciar las ventas
online para ayudar a estas empresas a crecer sin limites.

Privasee (Londres-Reino Unido): plataforma disefiada para ayudar a las pymes a cumplir con €l
Reglamento General de Proteccion de Datos (RGPD) de forma automatizada.

Weecover (Barcelona): plataforma que integra la compra de seguros en el proceso de pago de un
comercio electrénico.

Sedicii (Waterford-Irlanda): plataforma de AML (Anti-Money Laundering ? prevencion de

blanqueo de capitales) y KYC (Know Your Customer ? conoce a tus clientes) que utiliza
criptografia avanzada para facilitar las colaboraciones de datos.
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Boopos (Madrid): plataforma que ofrece financiacion flexible para la adquisicion de negocios y
parainversion en empresas, sectores o0 industria, con gran potencial de crecimiento.

Haddock (Barcelona): software de gestion de costes para restaurantes que ayuda a sector Horeca a
mejorar la gestion de su negocio con una plataforma intuitiva que ofrece datos de ingresos y gastos
actualizados en tiempo real.

Personify XP (Londres-Reino Unido): SaaS de personalizacion de e-commerce. Acumula datos de
clientes anénimos y permite crear segmentos para enfocar mejor € contenido que muestra a los
mismos, aumentando ventas.

Desde su creacion, Zone2boost ha analizado un total de 475 proyectos, procedentes de todo €l
mundo. La iniciativa cuenta con Plug and Play, plataforma lider de innovacion abierta, como
partner estratégico, que colaboraen el proceso de blsgueday andlisis de start-ups.

Ademés de la inversion, las empresas seleccionadas por Zone2boost cuentan con el
acompariamiento del equipo integrante del programay la posibilidad de desarrollar proyectos en
colaboracion con las empresas impulsoras de la iniciativa. Algunas de las start-ups sel eccionadas
por Zone2boost el afio anterior estén actualmente realizando pilotos reales en colaboracion con los
socios de la plataforma.

Tal y como destaca Ben Mercer, co-fundador de Personify XP, ?esperamos trabajar junto con los
socios de Zone2boost para hacer crecer nuestro negocio en todo e mundo y, en particular, en el
mercado espafiol ?. Por su parte, para Rob Leslie, CEO y fundador de Sedicii, haber sido una de las
empresas escogidas por Zone2boost supone 2un gran respaldo?, 1o que también comparte Jordi
Pages, CEO y co-fundador de Weecover, que explica que haber sido seleccionada ?supone la
confirmacion de que nuestra propuesta tiene un espacio de desarrollo dentro del ecosistema
digital?. Para Carlos Fenollosa, CEO de Optimus Price, 2a colaboracion con los impulsores del
proyecto es clave. Esperamos que nos puedan abrir mercado, mientras que Optimus Price les
aporta una solucion pionera que incluir en su portfolio y con la que pueden ampliar los servicios
gue ofrecen a sus clientes?.

Miquel Subirats, CEO y co-fundador de StockAgile, considera que 2as empresas impulsoras de
Zone2boost nos pueden aportar muchas oportunidades, mientras nosotros les podemos aportar
innovacion, flexibilidad y oportunidades de negocio?. Manuel Martinez, co-fundador y CTO de
Privasee, destaca de Zone2boost 7el poder contar con otros fundadores que trabgjan en otros
proyectos e industrias. Muchas veces, una conversacion o un consejo de alguien que esta pasando
por un proceso similar o que ya ha superado un reto parecido es e que te ayuda a encontrar
soluciones y crear productos que cambien el mundo?. Por su parte, Juan Ignacio Garcia, CEO y
fundador de Boopos, destaca que ?en estas etapas de la compafia, donde estés construyendo,
contar con apoyo de buenos inversores vale méas que € dinero en si?. Para Arnau Navarro,
co-fundador y CEO de Haddock, formar parte de la familia de Zone2Boost era una decision
estratégica para estar dentro de un ecosistema clave en el desarrollo de nuestro negocio?.

Impulsor de proyectos
Para las compafiias responsables de Zone2boost -CaixaBank, Visa, Global Paymentsy Worldline,

todas €ellas de ambito multinacional y lideres en sus negocios-, la iniciativa es una oportunidad
paraimpulsar lainnovacion y la creacion de nuevos Servicios para comercios.
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La colaboracion con start-ups y pymes permite a las grandes empresas, como CaixaBank, Global
Payments, Worldline y Visa, megjorar la agilidad y eficiencia en innovacion, acelerar los tiempos
de comercializacion e implementacion de sus soluciones a través de estas empresas y ayuda a
identificar tecnologias y soluciones complementarias a sus propuestas de valor existentes.

A su vez, para las start-ups, colaborar con estas empresas les permite escalar rapidamente a
disponer de multitud de recursos muy valiosos, como acercarse a una importante cartera de
clientes, disponer de un gran cana de distribucion, mejorar su posicionamiento de marcay ganar
en visibilidad.

Soluciones innovadoras para comercios

La misién de Zone2boost es identificar iniciativas empresariales innovadoras en los &mbitos de la
tecnologia para comercios y servicios financieros en general y acompafiarlos en su crecimiento. El
tiempo de acompafiamiento a los emprendedores oscila entre seis meses y dos afios, alo largo del

cual las nuevas compafias podran evolucionar desde etapas muy iniciales (fases seed) hasta un
estadio que les permita acceder con éxito a mercado através de rondas deinversion A y B.

Ademas de la inversion, los equipos de negocio de las empresas socias estan integrando las
soluciones y proyectos desarrollados por las start-ups a su oferta comercial para ofrecer nuevos
servicios innovadores que ayuden alos comerciosy mejoren la experiencia de usuario.
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