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Crear una tienda online ha dejado de ser una idea novedosa para consolidarse como una propuesta
de negocio adaptada a los nuevos tiempos. El sector del comercio electrónico o e-commerce, ha
crecido a pasos agigantados y la tendencia parece que seguirá en esa dirección.

Si estás pensando en iniciar un negocio asociado con el comercio electrónico, tienes una tendencia
en auge que le da respaldo a tu decisión. En España, y prácticamente en todo el mundo, el
comercio electrónico ha vivido años de crecimiento exponencial, en parte por las mejoras en los
servicios de telecomunicaciones, acceso a dispositivos móviles, y por la dinamización y
abaratamiento de los servicios logísticos, lo que ha permitido que no sólo las tiendas de siempre se
posicionen, sino que también pequeños productores, emprendedores y comerciantes, encuentren su
hueco en el mercado y destaquen por encima de su competencia.

Tendencia en auge

Que el comercio electrónico sea hoy una tendencia en auge y promete serlo durante mucho tiempo,
no se explica solamente por la comodidad de pedir algo desde el móvil o el ordenador para
recibirlo en la puerta del domicilio, sino que es una tendencia en la que también son responsables
los dueños de tiendas online o emprendedores del sector e-commerce:

	Reducción de costes: una tienda online no genera gastos fijos por concepto de alquiler de locales
comerciales o de almacenes para el stock, ni tampoco tiene limitaciones geográficas para la
contratación de personal, por lo que se pueden contratar menos personas, y de otras latitudes,
donde las tarifas por hora sean menos costosas.
	Sin limitaciones geográficas: con una tienda online, tus clientes dejan de ser exclusivamente los
de tus alrededores, para convertirse en todos los clientes potenciales del país o del mundo entero,
según lo que quieras vender, por lo que las posibilidades de destacar se multiplican enormemente.
	Fácil administración: administrar una tienda online es sumamente fácil si se compara con una
tienda física. Existen, además, CMS o gestores de contenido que permiten añadir productos,
manejar stocks, gestionar bases de datos de clientes y expandir la tienda, de acuerdo a las
necesidades crecientes de cada empresa.
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PrestaShop, el CMS ideal para pequeños emprendedores del e-commerce

Lo ideal al empezar en el sector e-commerce es gastar lo menos posible. Es por eso que
PrestaShop se ha consolidado como uno de los gestores de contenido favoritos para crear tiendas
online, sin distinción de capital invertido o temática de la misma.

PrestaShop, apodado el WordPress de las tiendas online, destaca por ser gratuito y modular, por lo
que cualquier persona con un mínimo de conocimiento y dedicación podría iniciar una tienda
online de calidad en poco tiempo. Aunque siempre es recomendable, si el proyecto va en serio y se
planea vivir de ello, contratar una agencia e-commerce expertos en PrestaShop para que brinde
apoyo técnico, administrativo y asesoramiento legal en cada paso que se quiera dar con la tienda
online, ya sea para una expansión, crecimiento de stock o mejora de la experiencia del usuario en
relación con la seguridad o rapidez de compra.

PrestaShop destaca, entonces, por ser:

	Un CMS gratuito, de código abierto y modular -mediante temas y módulos-, por lo que las
posibilidades de creación de tiendas online son infinitas, siempre y cuando se utilicen las
herramientas o el asesoramiento con profesionales expertos.
	Es un gestor de contenidos desarrollado para tiendas online que buscan ser muy seguras,
eficientes, con proyección internacional y bien posicionadas en cuanto al apartado técnico -SEO
on page-. Por eso, apostar por PrestaShop, es acortar mucho el camino, tan sólo al tomar la
decisión de elegirlo.
	PrestaShop cuenta con una integración sublime con otros productos financieros, logísticos, de
seguridad y de gestión de stock y usuarios, por lo que se puede convertir en una herramienta muy
completa para llevar adelante un emprendimiento en el sector e-commerce.

Si bien es cierto que algunas empresas mantienen su posición de supremacía en el sector, la
llegada de pequeños emprendedores en sectores o nichos específicos, a precios competitivos y
hasta siendo los propios productores o fabricantes de lo que venden en sus tiendas online, ha
permitido que el sector del e-commerce se haya desarrollado enormemente, y se haya consolidado
entonces, esa tendencia en auge.
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