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¢, Cuénto cuesta tener un coche en Barcelona en 20267
Renting vs. compra tradicional
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El coste verdadero de tener un coche durante tres afios incluye, segin el marco de
andlisis habitual en el sector financiero y automovilistico, cinco grandes bloques

Barcelona vive un momento de transformaciéon en su movilidad urbana.

La combinacion de restricciones medioambientales y la consolidacion de la Zona de Bajas
Emisiones (ZBE) de Barcelona ha redefinido la forma de acceder al vehiculo privado en la capital
catalana y su area metropolitana. En un contexto donde las politicas medioambientales obligan a
renovar flotas hacia opciones con distintivo ECO o Cero Emisiones en zonas como el Eixample,
calcular cuanto cuesta realmente tener un coche en la Ciudad Condal se ha convertido en una
prioridad para particulares y empresas.

El debate entre renting y compra tradicional esté lleno de ideas preconcebidas: "el renting es
caro", "si pagas, al menos el coche es mio", "prefiero pedir un préstamo". En Barcelona y sus
areas metropolitanas, estas frases ignoran un factor decisivo: las restricciones de circulacion de
la ZBE y el incremento constante de los costes asociados a la propiedad.

El error mas comuan: confundir precio con coste

Cuando alguien se plantea adquirir un coche nuevo en Barcelona, suele comparar solo el precio
al contado con la cuota de un préstamo. Esa visién ignora la mayor parte del gasto real y no tiene
en cuenta partidas clave en la urbe barcelonesa, como el aparcamiento regulado y el coste de
adecuacion a la normativa de emisiones.

El coste verdadero de tener un coche durante tres afios incluye, segun el marco de analisis
habitual en el sector financiero y automovilistico, cinco grandes bloques:



Depreciacién: la pérdida de valor del vehiculo desde que sale del concesionario. Es el factor mas
determinante y el menos visible, porque no aparece en ningun recibo mensual.

Coste financiero: los intereses y comisiones del préstamo. Para un SUV pequefio, el coste
estimado a tres afios ronda los 1.000 euros, segun datos de referencia del sector.

Seguro: un seguro a todo riesgo para un turismo medio cuesta de media en torno a 700 euros
anuales en Espafia, segun datos del sector asegurador. En Barcelona, la alta densidad de tréafico
y de siniestros menores tiende a situar las primas en la parte alta de ese rango.

Impuestos: el impuesto de matriculacion puede alcanzar el 14,75% del valor del vehiculo segun
sus emisiones de CO2. A eso se suma, cada afio, el Impuesto sobre Vehiculos de Traccion
Mecanica (IVTM) que cobra el Ayuntamiento de Barcelona, ademéas del Impuesto sobre las
emisiones de CO2 de los vehiculos de traccibn mecanica de la Generalitat de Catalunya.

Aparcamiento regulado (AREA): en Barcelona capital, la mayor parte del estacionamiento en via
publica esta sujeto a las zonas de AREA (Verde y Azul), con tarifas adaptadas al distintivo
ambiental del vehiculo y a la demanda de cada distrito. Es un gasto representativo en la gestion
diaria de la movilidad urbana.

La suma de estos factores constituye el coste total de propiedad (TCO). Calculado en el contexto
de Barcelona y su area metropolitana, el escenario favorece claramente a los modelos de uso
flexible y cuota fija.

Las cuatro opciones reales del mercado

El mercado de acceso al vehiculo nuevo ofrece hoy distintas alternativas con estructuras
financieras y operativas muy diversas.
Compra al contado

La compra al contado exige un gran desembolso inicial y concentra en el comprador todos los
riesgos: depreciacion, averias e incertidumbre normativa en una ciudad con regulacion ambiental
estricta como Barcelona.

Financiacion lineal clasica

La financiacioén lineal clasica distribuye el coste en cuotas mensuales, con o sin entrada. Los
intereses encarecen el precio final y todos los gastos adicionales (seguro, mantenimiento,
impuestos, aparcamiento) quedan fuera de la cuota.

Financiacién con opcién de compra (balloon o multiopcién)

La financiacion balloon o multiopcién ofrece cuotas mensuales contenidas a cambio de una cuota
final muy elevada, que puede superar los 17.000 euros. Si el cliente opta por no abonarla y
devolver el coche, se observa que solo una fraccion de lo abonado durante el contrato generé
propiedad real, cubriendo el resto intereses y depreciacion. A diferencia del renting, los gastos
recurrentes (seguro, mantenimiento e impuestos) corren por cuenta del comprador.

Renting para particulares



El renting para particulares funciona como un arrendamiento a largo plazo con una cuota fija que
integra financiacion, seguro, mantenimiento, impuestos y asistencia en carretera. No exige
entrada, aunque si un depdsito equivalente a una mensualidad que se devuelve al finalizar el
contrato.

La depreciacion y el factor Barcelona

De los cinco factores del coste total, la depreciacion sigue siendo el mas determinante, con o sin
ZBE. Un coche nuevo puede perder en torno a un tercio de su valor en sus primeros tres afios,
segun las tablas oficiales del Ministerio de Hacienda. Para un SUV pequefio o mediano a 36
meses, un particular pierde alrededor de 11.000 euros en valor (unos 305 euros al mes),
mientras que una empresa de renting reduce ese impacto hasta los 7.500 euros (208 euros
mensuales), segun los célculos de REVEL basados en precios de mercado y valores residuales
del sector.

En Barcelona existe un factor decisivo de devaluacion: el regulatorio. La normativa de la ZBE
obliga a los conductores a actualizar sus vehiculos hacia opciones eficientes para mantener la
movilidad sin restricciones por areas urbanas. El renting traslada ese riesgo tecnolégico y
normativo a la compairiia arrendadora.

Los nimeros: comparativa real a 36 meses con 5.000 euros de entrada

Tomando como referencia una simulaciobn a 36 meses con 5.000 euros de entrada inicial,
elaborada por REVEL con precios de mercado y valores residuales actuales, los resultados para
modelos de alta rotacion muestran diferencias relevantes a nivel nacional. Para un SUV
compacto de gama premium, el coste mensual real en renting se sitla en torno a los 420 euros,
frente a los 492 euros de la financiacién lineal y los 461 euros del esquema balloon, incluyendo
seguro, mantenimiento e impuestos en todos los casos.

En Barcelona, la eleccion de un vehiculo electrificado con distintivo Cero o ECO aporta
importantes ventajas operativas y de estacionamiento. Frente a la compra convencional, el
renting ofrece costes fijos y controlados con renovaciones periédicas que evitan la obsolescencia
normativa.

En cuanto al aparcamiento, el acuerdo entre REVEL y Telpark permite a los clientes acceder a
mas de 200 aparcamientos de Telpark en Espafia y Portugal por una tarifa plana de 99 euros al
mes con Entrada Express e ilimitada, facilitando la movilidad diaria en areas urbanas densas
como Barcelona.

Tres razones que van mas alla del precio

Reduccién de la incertidumbre normativa: el renting con vehiculo nuevo de bajas o cero
emisiones garantiza el acceso continuo a la ZBE y elimina el riesgo de obsolescencia normativa.
Las posibles infracciones de tréfico o accesos indebidos a zonas restringidas son
responsabilidad del conductor.

Capacidad de endeudamiento: a diferencia de un préstamo bancario tradicional que figura como
deuda financiera directa, el renting computa como un compromiso de arrendamiento. No



obstante, las entidades financieras si tienen en cuenta el compromiso de la cuota mensual de
renting al evaluar la ratio global de endeudamiento y la capacidad crediticia del cliente.

Acceso al coche sin barreras normativas: la ZBE de Barcelona limita la circulacién a vehiculos
contaminantes. El renting permite renovar el coche periédicamente y asegurar el acceso a
distritos céntricos sin riesgo de devaluacion.

Los datos del mercado confirman el cambio de tendencia

El crecimiento del renting refleja este cambio de tendencia. Segun los datos oficiales acumulados
a octubre de 2026 por la Asociacion Espafiola de Renting de Vehiculos (AER), las
matriculaciones de renting alcanzaron las 311.666 unidades (un 8,04% més que en el mismo
periodo del afio anterior), representando un 25,95% del mercado total de vehiculos en Espafia y
una inversion en compra de vehiculos de 7.766 millones de euros (+16,57%). El segmento de
particulares y autonomos contintia consolidando su crecimiento dentro del sector.

Barcelona destaca entre los ndcleos urbanos con mayor penetracion del renting. La demanda
aumenta significativamente en distritos de la capital como Gracia, Les Corts, Eixample y Sant
Marti (incluyendo barrios de alta intensidad de movilidad como Poblenou), asi como en
municipios del area metropolitana y su entorno: L'Hospitalet, Badalona, Sabadell, Terrassa, Sant
Cugat, Castelldefels, Viladecans y Mataré. En estas zonas, los conductores priorizan la
previsibilidad de costes, la digitalizacién y el modelo todo incluido frente a la compra tradicional.

José-Martin Castro Acebes, presidente de la AER, sefalaba a propdsito de los datos de octubre
de 2026: "Un mes mas el renting vuelve a mostrar su vigor al crecer por encima del mercado en
Su conjunto, tanto en matriculaciones como en inversion. El peso de las energias alternativas en
las matriculaciones de renting sigue aumentando y demuestra el compromiso constante del
sector con una movilidad mas eficiente y sostenible".

En materia de sostenibilidad, los datos acumulados a octubre de 2026 confirman que los
vehiculos electrificados alcanzaron un peso del 14,93% en las matriculaciones de renting,
registrando un incremento del 18,11%. Esta tendencia consolida al renting como motor clave
para la transicion sostenible en ciudades con politicas activas de reduccidon de emisiones como
Barcelona.

Tal como indica José Luis Sanchez Naveso, VP of Marketing & Brand de REVEL: "En regiones
como Catalufia, donde muchos conductores buscan sencillez y previsibilidad de costes, el
modelo digital sin entrada esta ganando terreno. Cada vez vemos mas usuarios que priorizan
evitar tramites, disponer de seguro incluido y renovar coche con facilidad".

La pregunta ha cambiado

En Barcelona, la decisién de tener coche ya no gira Gnicamente en torno a qué modelo comprar,
sino a cOmo acceder a la movilidad urbana sin asumir riesgos normativos o de depreciacion. El
renting sin entrada y todo incluido se afianza como la opcion mas robusta y adaptada a las
necesidades reales de los barceloneses.
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